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Svetainės analitikos įdiegimas

Konvers�ų įdiegimas

Pardavimų kanalo struktūra

Natūralaus srauto analizė

E-komerc�os analitikos įdiegimas

Reklaminių kampan�ų analizė

SEO techninė analizė

SEO raktažodžiai

AdWords efektyvumas

Google Display efektyvumas

LinkedIn reklamos efektyvumas

Facebook reklamos efektyvumas

Tikslinės auditor�os 

Vertės pasiūlymas

Konkurentų analizė

Pozicionavimas

Pardavimų kanalas

Reklamos atsiperkamumas



“Rasim kas sudės 
tas konvers�as, 
negaištam laiko!”



“Mūsų klientai, 
visi  aukštesnių 
pajamų  žmonės.” ?Kas per Persona?



“Parduodam dabar! 
Koks dar sales funnel?”





Praktinė Kūrybinė 

emarketingoauditas.lt/praktine-prezentac�a emarketingoauditas.lt/kurybine-prezentac�a
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Evaldas Pabrėža 

CEO

     Pardavimų piltuvas (Digital Sales Funnel)E-Marketingo Auditas

„Integrated Optics“
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NAUJA ŽINUTĖ

SIŲSTI

KAM

TEMA

El. paštas  / LinkedIn
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TOFU

Pakartotinio pirkimo 
(Retention) etapas

     Pardavimų piltuvas (Digital Sales Funnel)E-Marketingo Auditas
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Parametras Rezultatas Komentaras

Product Costs

Product Profit Margin

Avarage Sale Value

Transactions Per User

Life Time Value

CAC

CAC, %

Fiksuoti produkto kaštai

Pageidaujamas pelningumas

Vidutinė vieno krepšelio suma

Pakartotinas pirkimas

 Suma, kurią  išleidžia vienas žmogus per visą laikotarpį esant klientu

Suma, kurią galima išleisti 1 kliento pritraukimui (pardavimai + rinkodara)

Procentas, kurį sudaro kliento pritraukimo suma nuo 1 pardavimo

700.00

40%

1,500.00

1.00

.001,500

520

%35

€

€

€

€

Parametras Rezultatas Komentaras

ROAS Kokio kampan�os atsiperkamumo tikimasi?

Vidutinė vieno krepšelio suma

Suma, kurią galima išleisti vieno kliento pritraukimui (rinkodara)

4,92

1,500.00

305

€

€

Pajamos

CPA

Vieno kliento pritraukimo kaštai (Angl. customer acquisition costs - CAC) 



Abejoju, kad žinote 

ir mokate daugiau 

nei mes.



Auditas yra
must hav.....

Abejoju, kad žinote ir 
mokate daugiau nei mes
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Giedrius Morkūnas

gm@emarketingoauditas.lt

+370 610 11251

Co-Founder
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